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Jotex

High fashion moter heminredning pa Jotex nylanserade sajt

Jotex lanserar en ny webbplats som nésta steg pa resan i att bli det ledande
heminredningsvarumarket. Genom att integrera kunder, sociala medier ochinfluencers
och kombinera det med egenproducerat unikt innehall erbjuds bes6karna unikt content
och en inspirerande shoppingupplevelse dédr trendig heminredning moéter high fashion.

Med 6ver 1 miljon kunder och 6ver 30 miljoner besdkare perar, arJotex Nordens storsta
inredningsbutik pa natet med ett helt eget sortiment. Utbudet drunikt, brett och stort med
malsattningen att alltid bjuda painspiration, uppdaterade trender och inredningstips. Med en
kundbas som har féryngrats genom aren och med fokus pa att optimeras som e-handel, harJotex
idagen stark digital ndrvaro pa socialamedier. Dettasyns tydligtiarbetet med attintegrerafoljare
pa den nya plattformen och i kommunikationen.

- Jotexnya webbplats, dér kunder, sociala medier och influencers samverkar, ska geen
upplevelse dértrendig heminredning méter high fashion. Med éver 340,000 féljare pG
Instagram som skaparvacker och personlig heminredning med Jotex produktervarje dag, vill
vigéradet enklare fér vara kunder attinspireras och shoppa direkt, sdger Peter Keerberg, VD
pd Jotex.

Jotex utveckling mot att positionerasig som detledande heminredningsvarumarketinnebar dven att
skapa mer plats for unikt content som sticker ut och utmanar normernakring heminredning.
Forutom samarbeten med internationellainfluencers, lyfts aven modestylister och fotograferin pa
plattformen foratt erbjuda spannande innehalloch heminredning som inspirerar kunderna att
uttrycka sin egenstil och skapavackra personliga hem.

- Viuppleveratt branschen inte utvecklas dé det finns sG mdnga outtalade regler nér det
kommertill heminredning. Jotex arbetar hela tiden i framkant fér att aktivt utmana
normerna och fératt erbjuda kunden en ny shoppingupplevelse och ett nytt perspektiv pa
heminredning, séiger Peter Keerberg, VD pa Jotex.

Med egen onlinebutik som flaggskepp, séljer Jotexaven varorvia andra plattformar som Homeroom,
Ellos och CDON. Underdet gangna aret har Jotex dessutom salt varori Europa tillsammans med
onlinebaserade Westwingoch dr nuredo foratt expanderaytterligare utanfor Skandinavien med det
egnavarumarket.
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Jotex dr stérst i Norden pa heminredning pad ndtet. Vart mdl ér att ha det bredaste sortimentet med mycket
attraktiva priser. Vi designar det mesta av sortimentet sjdlva, sG mycket av det du ser hos oss hittar du ingen
annanstans. Det skall helt enkelt kdnnas sként att komma hem. Det har vi tyckt sedan 1963.

Jotex dren del av Ellos Group som har varumdrkena Ellos, Jotex och Stayhard.



